Garantien kosten Geld und somit Rendite

Diese Rechnung geht einfach nicht auf. Eine 25-jahrige Anlegerin zahlt bis zu ihrem Renteneintritt mit
67 Jahren jeden Monat 50 Euro in einen Sparplan ein. Um auf der sicheren Seite zu sein, wahlt sie
eine 100-prozentige Garantie der eingezahlten Sparbeitrage. Das kommt sie teuer zu stehen: Rund
140.000 Euro kostet sie diese Sicherheit im Vergleich zu einem Sparplan ohne jede Garantie.

Das ist das Ergebnis einer aktuellen Studie der Frankfurt School of Finance & Management. Daflir hat
Olaf Stolz, Professor fiir Asset Management, zusammen mit Maximilian Renz zwei Sparplane
verglichen: einen Sparplan mit 100-prozentiger Garantie und einen ohne Garantie.

Grund fir diesen hohen Unterschied in beiden Varianten ist vor allem das Niedrigzinsumfeld. Um die
Garantie zu erbringen, miissen die Anbieter sichere Anlagen wie Staatsanleihen kaufen. Da diese
derzeit aber keinen nennenswerten Ertrag mehr abwerfen, muss umso mehr Geld vom Kunden in
diesen sicheren Topf flieBen. Dadurch sinkt der Anteil, der flir den Kapitalzuwachs zur Verfligung
steht — etwa Uber Aktieninvestitionen — deutlich. Diese Situation hat die Kosten fiir die Garantie
sprunghaft ansteigen lassen. Das Dilemma trifft dabei vor allem junge Sparer, die eigentlich liber
Sparzeitraume von 40 Jahren gar keine Garantie brauchen.

,Wahrend dem Anleger die Leistung der Garantie bewusst ist und sie seine Zustimmung finden
durfte, sind ihm die Kosten und insbesondere der starke Anstieg in den vergangenen Jahren kaum
bewusst”, sagt Stolz. ,Wirde er sie kennen, koénnte er eine bessere Entscheidung fiir die
Altersvorsorge treffen“. Noch etwas deutlicher drickt es Claus Mischler aus, Leiter
Produktmanagement beim Versicherer Standard Life: “Natlrlich haben Kunden ein groRes
Sicherheitsbediirfnis. Entscheidend fir eine erfolgreiche Altersvorsorge ist aber, dass Verbraucher
ihre Rentenliicke schlieBen. Das ist mit klassischen oder auch abgemilderten Garantien in diesem
Zinsumfeld kaum moglich.”



